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» Appréhender |'environnement économique de » Chargé de promotion marketing
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» Mettre en oeuvre les technigues et méthodes
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(droit, communication, anglais, management, » Responsable Communication
comptabilité et gestion) ;

» Maitriser et mettre en oeuvre les techniques

» Chargé de produit marketing

» Responsable comptes clés

fondamentales utilisées dans les fonctions > Business Developer

commerce / vente / distribution / marketing. » Change Manager

» Les titulaires de la licence possederont les
connaissances et compétences attendues pour pun—7 . :
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» Master 1 — Droit, Economie, Gestion

Marketing dans un monde digital — CNAM
utilisant les méthodes et outils appropriés et a

un niveau de responsabilité et d'autonomie

Se préparer aux métiers du commerce et de la vente, aux fonctions
d’encadrement intermédiaire et du management commercial
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Profil

Public

AccésenL3:

» Aux titulaires d'un dipldme de niveau bac
+2 ou d'un titre professionnel enregistré
auprés de France Compétences niveau 5
(ex-RNCP de niveau lll) ;

» Aux personnes ayant validé les années L1
et L2 d'une licence DEG soit 120 crédits
ECTS;

» Aux personnes justifiant d'un niveau de
formation bac+2 (validation des études
supérieures - VES) ;

» Aux personnes justifiant d'une expérience
professionnelle ou personnelle (VAE et
VAPP).

Compétences requises

Les candidats doivent faire preuve de
capacité de travail en autonomie mais
également en groupe durant les cours et les
travaux dirigés. Une bonne maitrise de
I'expression orale et écrite est nécessaire
pour la formation. Une ouverture d'esprit et
une capacité de mise en perspective de
I'expérience professionnelle par rapport aux
apports de la formation est nécessaire.

Financement de la formation

Cette formation en alternance est dispensée
en partenariat avec le CNAM de Toulouse.

Le co(t de la formation est pris en charge par
I'employeur et / ou son OPCO (Opérateur de
compétences)

Code UE

ESC103

ACD109

DRA103

MSE101

ESC123

CCG100

ANG320

CSsv002

UAM110

CSV003

CCE105

Programme

L3 — Commerce Vente Marketing
Intitulé des UE
Veille stratégique et concurrentielle
Négociation et management des forces de vente : approfondissements
Régles générales du droit des contrats
Management des organisations
Marketing électronique - Marketing digital
Comptabilité et controle de gestion : découverte
Anglais professionnel
Initiation a la gestion de la relation client (CRM)
Expérience professionnelle licence générale Commerce, vente, marketing (L3)
Initiation au marketing B to B
Pratiques écrites et orales de la communication professionnelle
Total

Soit 490 heures de formation
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Crédits
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Organisation

Rythme de la formation

Cette formation est proposée sur un rythme
hebdomadaire alternant présence en
entreprise et en centre de formation
» 3 jours en entreprise :

Lundi, Mardi et Mercredi
» 2 jours en centre de formation :

Jeudi et Vendredi

Articulation de la formation

Etudes de cas, analyse de dossiers,
synthéses, mises en situation, épreuves
écrites individuelles. La délivrance de la
licence est conditionnée par la réalisation
d'un rapport d'activité professionnelle
permettant de vérifier |'acquisition des
compétences visées par la licence.

Les enseignements sont suivis sur site, en
présentiel, au Lycée Berthelot

14 rue Longaud — 31400 Toulouse
Tél.: 05 62 25 5100

Site : https://marcelin-berthelot.mon-ent-occitanie.fr/

Organisation de la formation

Dans le cadre de l'alternance, a la fin de la L3,
les étudiants doivent rédiger un rapport
d'expérience professionnelle permettant de
faire le lien entre, d'une part, les éléments
théoriques, conceptuels et méthodologiques
acquis en formation, puis, d'autre part, leur
pratique professionnelle en entreprise ou en
stage.


https://marcelin-berthelot.mon-ent-occitanie.fr/

